
OR C.H.* PROFESSOR H/A MÊS

1 Integração e relações Interpessoais 10 Francisco Antonio Veiga 10 Abril
10 Abril
10 Maio
10 Maio
10 Maio
10 Junho
10 Julho
10 Julho
10 Julho
10 Agosto
10 Agosto
10 Setembro
10 Setembro
10 Outubro
10 Outubro
10 Novembro
10 Novembro
10 Novembro
10 Dezembro
10 Fevereiro
10 Fevereiro
10 Março
10 Março
10 Abril
10 abril
10 Abril
10 Maio
10 Maio
10 Junho
10 Julho
10 Julho
10 Julho
10 Julho
10 Julho
10 Agosto
10 Agosto
10 Setembro
10 Setembro
10 Set/Out
10 Outubro
10 Outubro
10 Novembro

18 Projeto Viver 10 Rodrigo Goulart 10 Novembro

19 Orientação Supervisionada da 60 10

Carga total 480 Disciplinas já cursadas

Disciplinas com calendário definido

Disciplinas com calendário a definir

15 e 16 

Liliane Manenti

13 e 14
27 e 28
10 e 11

01 e 02

10 e 11
01 e 02

22 e 23

19 e 20

14 e 15
28 e 29

30 Hernani Luiz Sobierajski
23 e 24

21 e 22

20

22 e 23

07 e 08

20

30

2012 Marketing em Ponto de Venda e Merchandising

11

Gestão de Custos e Preços

10

11e 12

27 e 28

Ralf Collete

8

18 e 19 
Evandro Cabral

13 e 14

30 e 01

17 Fidelização e Relacionamento

09 e 10

Neimar Follmann

Marketing Estratégico de Serviços

Marketing Digital

30 Rogerio Puol
30 e 31

02 e 03

Comunicação com o Mercado

Cleci Albiero

26 e 27
10 e 11

09 e 10

18 e 19 

25 e 26

15 e 16 

16 e 17

28 e 29

29 e 30

11 e 12

MTC - Elaboração Acadêmica de Artigo 30 Nilo Otani

Planejamento e Gestão Estratégica 30

30

20

DIAS

Cesar Smieck

Tiago Colombo

Anderson Lima

23 e 24

05 e 06

Francisco Pereira

08 e 09

30

Logística Empresarial

4

3

9

5

6

7

30

Márcio Miranda

24 e 25

PÓS-GRADUAÇÃO:   "ESPECIALIZAÇÃO EM MARKETING E VENDAS. 10"

20 e 21
13 Tópicos Especiais de Marketing e Vendas

16

2 Técnicas de Negociação

15 Marketing de Relacionamento 20 Paulo Scarduelli
12 e 13

MÊS - Metodologia do Ensino Superior14 Fabiola de Bona Sartor20 29 e 30

26 e 27

Psicologia e Comportamento do Consumidor

20Marketing Ambiental e Responsabilidade Social

26

Gestão de Clientes 30

Rafael Glavam

25 e 26


